
Herramienta: “Los 20 pasos 

para comercializar una 

Propiedad”



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Tu objetivo es ayudar y generar 
comisiones!

0%



Captar: 

Detección de 
inmuebles en venta

Promover:       
Recibir autorización 
de promoción y un 

% de comisión

Cerrar:       
Coordinar el cierre 
de la compra-venta

Los 20 pasos para comercializar una 

Propiedad. 



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #1 para la venta

Conversación inicial con el 
propietario. 

5%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #2 para la venta

Elaborar un estimado de 

valor del inmueble

10%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #3 para la venta

Reunión inicial para 

conocer el inmueble

15%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #4 para la venta

Conocer las necesidades 

reales del propietario(a)

20%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #5 para la venta

Conocer las características 

del inmueble

25%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #6 para la venta

Vender la necesidad del contratar 

a un intermediario, por la 

seguridad y representación

30%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #7 para la venta

Conocer el estatus legal del 
inmueble para dictaminar su 

viabilidad de venta

35%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #8 para la venta

Negociar el precio de 

promoción del inmueble y la 
comisión

40%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #9 para la venta

Informar la viabilidad de 

realizar la comercialización

45%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #10 para la venta

Firmar el contrato de servicios 
inmobiliarios para asegurar la 

comisión

50%



Captar: 

Detección de 
inmuebles en venta

Promover:       
Recibir autorización 
de promoción y un 

% de comisión

Cerrar:       
Coordinar el cierre 
de la compra-venta

Los 20 pasos para comercializar una 

Propiedad. 



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #11 para la venta

Entrar en contacto con el comprador 
mediante los 17 estrategias de 

mercadotecnia inmobiliaria.   

55%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #12 para la venta

Conseguir la cita para 

visitar la propiedad con el 
prospecto. 

60%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #13 para la venta

Demostración y convencimiento 
del Inmueble

65%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #14 para la venta

Obtener el ofrecimiento de 
compra/renta  

70%



Captar: 

Detección de 
inmuebles en venta

Promover:       
Recibir autorización 
de promoción y un 

% de comisión

Cerrar:       
Coordinar el cierre 
de la compra-venta

Los 20 pasos para comercializar una 

Propiedad. 



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #15 para la venta

Separar el Inmueble con un monto 
mínimo para iniciar el trato

75%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #16 para la venta

Realizar Promesa de compra-venta ante 
notario y dejando enganche para hacer 

trato mas formal

80%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #17 para la venta

Iniciar los trámites de compra venta 
recabando las 3 papelerías (Inmueble, 

Propietario y Comprador) 

85%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #18 para la venta

Informar impuestos y gastos 
notariales de la operación

90%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #19 para la venta

Firma de escritura, pago del 
inmueble y de la comisión. 

95%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #20 para la venta

Entrega del inmueble 

y obtener referidos. 

100%



Entrar en contacto con el comprador
Pag 72

Paso #20 para la venta

Entrega del inmueble 

y obtener referidos. 

100%
¡DESCARGA ESTE 

REGALO!


